. HEUREUX - Son directeur ne connait pas la crise
« je suis en train de franchlser Cartimo »

& Alors que beaucoup de
ses confreres de l'immobi-
lier sont inquiets, Betrand
Lechef, directeur de Car-
timo se rejouit. Il est ac-
tuellement en train de
franchiser sa sociéte et a
| embauche récemment

trois personnes.

Ma petite entreprise ne
connait pas la crise... au
contraire pourrait fredonner
Betrand Lechef, directeur de
Cartimo. Crééeily a plus de dix
ans 4 Paris, sa société compte
deux agences immabilieres
dans le Calvados = ¢ Dives-sur-
Mer et Cabourg ainsi qu'une li-
cerice de marque a Lyon », Signe
de bonne santé économique
évident, Betrand Lechef est «en
train de franchiser Cartimo »,

Alors qu'un de ses conecur-
rents directs de la Core Fleurie
confiait récemment « étre dans
une trés mauvaise situation et
gtre inguietpour 'avenir» enrai-
son de la crise financiére lui au
contraire « voit beaucoup d'as-
pects positifs ». Selon Betrand
Leche! « cela assainit le marché
el il n'y a plus de spéculations. »
Ses fichiers ne manquent pas
t'acheteurs ni de vendeurs bien
que « les prix de Uancien se tus-
sent depuis SixX mois sur toutes
nos références ecqueles prixbais-
sentn,

Un appartement de deux pie-
ces (pres de 46 m2) a Cabourg

Bertrand Lechef, directeur de Cartimo (3 droite) vient d'embaticher trois
personnes dont une en contrat de professionnalisation.

acheté 197 000 eurps en aolt
2007 vient d'étre revendu par
ses proprietaires 193 000 euros
horscommissions erfrais de no-
taires « soit.une baisse de 2,07 %
». Crise ou'pas, « on @ toujours
une demande forte pour les
beawxbiens, bien placés avec une
qualité de surface »,

Pour les appartements plus
standards « des detx piéces de
moins de 30 m2 dans des résiden-
ces, ily a toujours de la demuande
mais comme l'offre est @ profu-
sion », les prix baissent de ma-
niére beaucoup plus significa-
tive. «Un appartement d'un peu
plus de 23 m2 vendu 76 500 eu-
ros aujourd’hul a éte vendu en
mars 2007 91 000 euros én
moyenne. »

Selon ledirecteur de Cartimo
« la Cote Fleurie est assez épar-
gnec» PArTapport au niveauna-

tional. « On a beaucoup de
chance d'étre ici. On a le marché
de’ Paris avee des clignts qui ont
un trés bon pouvorr d'achat ».
Certaines personnes avant
« trop d'argent en banquie » pre-
ferentinvestir dans la pierresur
un secteur qu'ils qualifient de «
valeursitre». Apresdesmois«de
juillet, aofit septembre records »,
Bertrand Lechef a décidé d'en-
gager trois personnes. Son « re-
latif succés » est lié en partie
« aux faibles honoraires compa-
rés aux agences classiques, a
['éthique et a la transparence, la
garantie revente... », precise-t-
il, Les frais d'agence sont tou-
jours inclus dans chaque an-
nonce « 4 4% TTC a partir de
150.001 euros». Dequoidonner
envie de pousser la porte de
l'agence.
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